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  □ 本报记者 范薇

　　2026年走过一季度，国际贸易仍面临
诸多变数——— 地缘博弈不断加剧、贸易政
策面临不确定性，让全球供应链持续承
压。海运、空运等运输方式运价、时效起
伏不定，企业纷纷寻求更加可靠的国际运
输通道，中欧班列作为稳定的欧亚陆上通
道备受关注。
　　数据显示，今年1—3月，山东中欧班
列开行699列，同比增长28%，实现一季度
开门红。外部环境复杂严峻，中欧班列这
条“钢铁驼队”，怎样为企业提供兼具性
价比与时效性的运输选择？如何铺就具有
韧性的陆上通道，让欧亚大陆的经贸往来
更可预期？

  “双核”枢纽加持，班列

吸引力增强

　　每月双周周四，在济南董家镇铁路货
运中心，“济南—布达佩斯”全程时刻表
中欧班列准时发车，全程用时约12天，较
普通中欧班列压缩30%。
　　“开行以来，更多家电、高端机械设
备等货源向济南靠拢，每次发运都能提前
完成集货。”山东高速齐鲁号国际陆港发
展有限公司班列市场部副经理胡玉龙介
绍，全程时刻表中欧班列在口岸拥堵的情
况下，能优先换装、准点运行。
　　对高货值、高时效要求的货物“吸引
力”增强，这是山东中欧班列强化境内
“双核”枢纽建设的缩影。
　　自2025年1月获批中欧班列济南—青
岛集结中心，两地进一步提升协同性，推
动建立“班次互认、舱位共享”协同机制，便
于运力协调，同时发挥各自特长，形成联动
效应，放大了山东中欧班列集结效能。
　　“济南枢纽线路全面、运力充足，覆盖
欧洲、中亚各大站点，辐射我省沿黄九市及
潍坊，也吸引周边省份货物集结；青岛枢纽
主要服务本地家电、轮胎等龙头企业，同时
凭借便利的多式联运条件辐射日韩，支撑
‘上合快线’‘日韩陆海快线’精品线路开
行。”山东高速齐鲁号欧亚班列运营有限公
司市场运营部部长助理吕刚介绍。自获批
国家集结中心以来，截至2026年2月，济
青协同为客户提供服务已达2.8万标箱。
　　“班列物流最难解决的不是干线运
输，而是前、后端与干线的衔接。”吕刚
介绍，尤其是在市场环境相对陌生的境外
运输环节，“站”到“门”的最后一公里，更容
易成为影响全程畅通的“卡点”。
　　破解这一难题，海外集结中心成为山
东中欧班列“棋盘”上的关键落子，设立

哈萨克斯坦阿拉木图、塞尔维亚因吉亚、
俄罗斯莫斯科、老挝万象4个集结中心，
在全国率先完成境外集疏运体系搭建，并
同步设立海外机构负责集结中心的具体运
营，能深度介入境外运输全链条，吸引回
程货源，并在当地推广班列服务，提升山
东中欧班列海外知名度。
　　海外体系的搭建，延伸了班列服务的
“触角”，让山东中欧班列的“通道+枢
纽+网络”综合物流服务体系充分释放服
务效能。吕刚对此深有体会：“以前境外
运输计划、货品把控只能在国内远程对
接，沟通链条长、响应慢。现在我们的工
作人员可以到达现场，有问题就能直接解
决。”截至2026年2月，4个海外集结中心
累计提供综合物流服务9.4万标箱。

  创新“班列+”业态，挖

掘多元价值

　　“当前企业出海的需求是多样的，仅
站到站干线运输为货主提供的服务有限，
更要围绕班列产业链作探索。”吕刚
介绍。
　　除协调境内外拖车、场站、配送等物
流资源，山东中欧班列将特色班列作为延

伸增值服务的重要方向。近年来，供应链
专列、冷链班列、市场采购班列、跨境电
商班列等特色班列产品矩阵不断丰富，截
至2026年2月，累计开行867列。
　　与此同时，山东中欧班列通过创新

“班列+”业态，深挖班列的多元价值。在
临沂，山东中欧班列通过“运贸一体化”
业务，进口哈萨克斯坦饲用小麦粉、俄罗
斯木材，为本地饲料加工、板材企业提供
了稳定的原材料供应。“今年我们计划与哈
萨克斯坦粮食企业试点‘订单农业’，从粮
食种植、加工到运输、销售，全链条把控，实
现‘种、产、运、销’一体化闭环。”吕刚介绍。
　　在前期探索的基础上，运输与贸易正
在形成更深度的结合。
　　“青岛枢纽园区计划依托保税仓库，
创新‘班列+保税’‘保税+转口’业务。”山
东高速齐鲁号投资发展有限公司总经理助
理于宸欢说，以进口货物保税仓储为例，货
物先存入保税仓库，暂不缴纳关税、增值
税，待实际国内销售或使用时再报关缴
税，可以有效缓解企业资金占用压力。

优化精品线路，提升开行质效

　　“今年以来，因为地缘冲突，陆续有

企业咨询班列舱位，考虑国际物流替代方
案。但因‘海转铁’需要一定时间，以及
冲突的不确定性等因素，目前客户咨询舱
位的多，实际转化为发运量的少。”吕刚
坦言，将密切跟踪动态、研判形势，解决
外贸企业需求。
　　除了加强与企业的联系，山东中欧班
列将以机制创新强化枢纽功能，今年将重
点完善省内二级支点建设，优化省内城市
开行布局，推进济南与沿黄城市、青岛与
胶东区域的集货机制，着力打造“干支结
合、枢纽集散”运输组织模式。
　　班列稳定开行背后，也面临海运、公
路等运输方式分流货源的考验，向提升开
行质效要空间，成为班列下一步的发展
方向。
　　“今年我们还将做优做强一批精品线
路产品，如‘济南—布达佩斯’全程时刻
表中欧班列，以及山东—下卡姆斯克、山
东—明斯克等往返循环班列。”山东高速
齐鲁号欧亚班列运营有限公司党委委员、
副总经理李云鹏介绍。开行循环班列，意
味着将实现从始发站到目的站的点对点整
列发运、回程，缓解班列“回箱难”问
题，并节省在口岸的编组时间，提升运输
效率。

今年一季度开行699列，同比增长28%

变数中，山东中欧班列如何跑得更稳

  □ 本 报 记 者 郭炉 王浩奇
    本报通讯员 苏展

　　“企业发展势头不错，但船舶类专业
人才供给不足，已成为制约内河新能源船
舶产业高质量发展的短板。”3月31日，
济宁“运河儒商会客厅”如期开门迎客，
面对面交流中，山东新能船业有限公司总
经理吴则成开门见山，直接将发展难题摆
上桌面。
　　“人才既要引得进，也要育得出。相关
部门一方面要研究出台务实可行、吸引力
强的人才政策，另一方面要推动产学研协
同育人，支持本地高校开设相关专业，为船
舶产业发展夯实人才支撑。”市领导现场给
出解决方案，为企业吃下“定心丸”。
　　2025年初，济宁创新打造“运河儒商
会客厅”政企沟通平台，由市政府主要领
导带头、市级领导轮流坐镇，每月常态化
开展高规格交流活动，为企业发展纾困
赋能。

　　现场其他企业负责人也纷纷打开话匣
子，把生产经营中的堵点、难点、痛点和
盘托出。市领导与相关部门负责人现场会
商、逐一回应，能当场解决的即刻敲定方
案，需后续推进的建立台账、明确时限、
跟踪督办。
　　“今年前两个月产值突破1.2亿元，
同比增长119.5%，订单已经排到了6月。”
山东梁山华宇集团汽车制造有限公司董事
长胡桂花深有感触。去年9月，企业出海
遭遇难题，她抱着试一试的心态，将问题
带进了“会客厅”。会后，市县部门不仅
帮助企业亮相义乌国际智能装备博览会，
对接巴基斯坦等海外商会，还同步协调
1000亩海外园区向企业开放，全方位支撑
企 业 海 外 发 展。当 年 实 现 营 收 增 长
55.5%，产品出口占比提升至80%以上。
　　办实事、解难题，核心在闭环、关键
在落实。济宁建立“诉求分办、督促协
调、结果反馈、举一反三、数据分析”全
链条处置机制，由市政府办公室对企业反

映诉求建档立卡，明确责任单位、时限节
点，定期调度进展，确保事事有回音、件
件有着落。同时依托12345政务服务便民
热线拓宽诉求收集渠道，通过数据分析捕
捉共性问题、苗头性隐患，变被动受理为
主动治理。
　　从解决“一件事”到办好“一类
事”，济宁以“会客厅”为窗口，以点带
面赋能产业升级。浩珂科技有限公司在交
流中提出智能化转型瓶颈后，市工信部门
不仅推动企业5G智能纺织工厂项目入选
省级制造业数字化转型“揭榜挂帅”名
单，还对2507家规上工业企业数字化水平
全面摸排画像，编制出台专项提升规划，
以单个企业的破题，带动全行业加速
转型。
　　本着“办一件、活一链、惠一片”的
思路，济宁进一步将商务合作、政策宣
讲、要素保障等融入“运河儒商会客厅”
活动，整合金融机构、高校院所、法律服
务等资源，健全产业、人才、教育、创

新、金融“五链融合”协同机制，推动产
业链上下游、左右岸深度协同、聚力
共进。
　　山东时代新能源电池生产基地项目，
为济宁新能源产业注入了强劲动力。聚焦
强企兴链，“会客厅”撮合25家本地企业
纳入山东时代新能源科技有限公司供应
链，助力企业电解液溶剂、添加剂、电极
粘结剂、电池壳体等上游关键材料实现本
地配套供应。同时联动山东理工职业学院
等3所本地院校深化产教融合，开设储能
材料技术等专业人才“订单班”，精准匹
配企业用工需求。
　　去年以来，济宁以“运河儒商会客
厅”示范带动，全市上下坚持“有解思
维”，通过多种渠道、多种形式，累计为
经营主体解决诉求5万余件，问题解决率
达98.46%。优良的营商环境为当地经济发
展注入动力，今年前2个月，济宁规上工
业增加值增速达8.2%，制造业增加值增速
达16.6%。

开门听企声 躬身解难题
济宁“运河儒商会客厅”架起政企连心桥

  □ 本报记者 王兆锋

  4月4日，2026年曹州牡丹园赏花开园仪式举行。两天时间，作为
世界面积最大、品种最多的牡丹观赏园，曹州牡丹园迎来游客10万余
人次。
  线上热度同步提升。4月5日，曹州牡丹园抖音团购登顶“全国游
玩团购榜”。
  牡丹还没到盛花期，曹州牡丹园为啥开园即火？
  赏花经济“花”式升级，让走马观花变沉浸式体验，是重要原因
之一。
  花香之中，开园仪式以“花神醒世·礼乐和鸣”为主题，通过执
羽迎宾、六佾舞、十二花仙子巡游、诵读《敬牡丹文》等特色环节，
呈现一场沉浸式传统文化盛典。这场盛典不仅为开园拉开序幕，更在
整个花期持续绽放——— 从4月4日到4月26日，园内每天上演花神巡
游、十二花神才艺展示、“一都四乡”文化展演等系列主题活动，让
游客日日有看点、周周有新意。
  在“花朝市集”沉浸式古风交互场景区，两位年轻的女游客与古
装NPC在进行才艺挑战赛，她们伴随着音乐翩翩起舞，赢得现场阵阵
掌声。在“花朝市集”，游客可通过互动获取“银票”，与古装NPC
对诗、合影、竞艺，参与投壶、射箭、猜灯谜等传统游艺，选购文创
手作、品尝风味茶点，体验古代市井风情，打破传统赏花的单向观看
模式。
  在一处打卡点，游客竞相与举着花伞的“牡丹仙子”合影。曹州
牡丹园围绕“1花王+12花神”体系，在全园布设了方言墙、美陈装
置、沉浸式小场景、地面彩绘等30余处打卡点。每一处点位都融合牡
丹文化与菏泽地域特色，既适合拍照分享，又植入文创展售、非遗体
验。在设计理念上融入年轻化的情感表达和社交传播逻辑，让静态景
观成为可对话、可共鸣、可传播的载体。
  夜晚的曹州牡丹园更精彩。“我们打造‘夜赏曹州·入梦牡丹’
沉浸式光影夜游项目，全园同步布设‘一灯一故事，一步一千年’叙
事灯光体系，7个核心点位演员巡游、情境演绎贯穿始终，形成‘入
园即入戏、全程皆沉浸’的夜游生态。”曹州牡丹园董事长孔博说。
  “来之前以为到菏泽只是看花，来了之后才发现，还有这么多体
验项目，真是太开心了。”来自天津的游客何雯靖说。
  据介绍，2026世界牡丹大会、第35届菏泽国际牡丹文化旅游节即
将开幕，菏泽将进一步深化“牡丹+”融合发展战略，通过引入多元
互动体验，让传统赏花游更具趣味性和参与感。准确把握年轻人、银
发族、亲子团等群体游玩需求，推动主要景区业态焕新，将牡丹元素
与传统民俗、非遗国潮、“一都四乡”等资源深度融合，推出九州绝
技、穿越游园、汉服妆造等一批参与感强、互动度高、体验性好的沉
浸式项目。打造“园中园”、美食街，设置网红打卡地，全面增强游
玩吸引力和新鲜度。大力打造夜间旅游点，7处城区标志性建筑启动
灯光秀，让广大市民游客“白天赏花、夜游古城”。

赏花经济“花”式升级

菏泽赏牡丹有了新玩法

从看风景到动手做

假期遛娃看重体验共创

  □ 本 报 记 者 郑 莉
    本报通讯员 刁凌云 于嘉昕

  从空港装备驰骋欧洲机场，到智能分
离装备服务世界矿山，一批“环翠造”凭
借硬核创新与全链服务，在国际市场劈波
斩浪。2025年，威海市环翠区货物进出口
额达247.6亿元，同比增长9.7%，创近年最
大增幅。如今，环翠区的企业从“单打独
斗”到“抱团远航”，从产品输出到品牌
出海、方案出海，在开放发展中闯出一条
高质量路径。
  威海广泰空港设备股份有限公司（以
下简称“威海广泰”）智能化车间里，机
械臂精准作业，自动配送车高效穿梭，实
时数据大屏清晰呈现生产全流程。
  作为全球空港装备行业首家完成全系
列电动化布局的企业，威海广泰提前捕捉
全球航空业低碳转型信号，在行业波动期

坚持研发投入，率先推出电动平台车、牵
引车及绿色电源一体化解决方案，成为全
球唯一能为机场提供一站式电动装备服务
的供应商。
  传统产业在创新中焕发新生。深耕地
毯行业四十余年的威海山花地毯集团（以
下简称“山花地毯”），瞄准全球宠物经
济风口，研发出拒水、抗菌、静音、耐磨
的功能性宠物地毯，自由拼接设计直击海
外用户痛点，单月订单突破千万元。
  企业出海，不仅要卖得好，更要服务
好。环翠企业主动适配海外市场规则与需
求，以全链条服务打破地域壁垒，赢得长
期合作信任。
  作为旋流器行业的亚洲龙头，37年
来，威海市海王旋流器有限公司（以下简
称“海王旋流器”）致力于为矿山、煤
炭、环保等领域提供智能分离制造一体化
解决方案，产品远销70多个国家和地区。
  在澳大利亚某年产6000万吨的铁矿山

项目中，海王旋流器定制的智能旋流分级
系统，助力尾矿回收年产精矿500万吨，
以高效稳定的性能赢得客户高度认可；在
非洲卡莫阿—卡库拉铜矿、厄瓜多尔铜矿
等世界级矿山项目中，海王旋流器不仅提
供定制化设备，更派驻技术团队全程跟进
安装调试、运维优化，实现从“卖产品”
到“卖方案”的升级。如今，海王旋流器
在澳大利亚、秘鲁、印尼等国设立分公
司，在16个国家布局代理服务网络，让中
国智造的分离技术服务全球超1万家
用户。
  企业扬帆远航，离不开政府保驾护
航。面对海外市场政策差异、渠道不畅、
技术瓶颈等挑战，环翠区以“管家式”服
务为企业纾困解难，构建政策引领、服务
支撑、平台助力的全方位护航体系。
  威海广泰在布局海外服务站时，因不
熟悉当地政策陷入困境。环翠区商务局主
动对接我驻外大使馆开展商务洽谈，为企

业打开本地化发展通道。海王旋流器在拓
展南美、非洲新兴市场时，环翠区商务局
联合海关、信保等部门，为企业提供国别
风险分析、跨境物流优化、出口信用保险
等一站式服务，助力企业顺利拿下千万级
海外订单。
  2025年以来，环翠区组织200余家企
业参加广交会、欧洲机场设备展等境内外
高端展会，免费搭建展示平台；出口信保
覆盖400余家企业，1870多万元外贸补贴
及时兑付，有效降低企业出海风险与
成本。
  如今，环翠区已形成龙头引领、中小
跟进、抱团出海的格局，25家亿元级外贸
企业、240余家千万元级企业稳健发展。
  “下一步，我们将持续深化市场开
拓、服务赋能、环境优化，助力企业实现
从产品出海到品牌出海的升级，叫响‘商
聚环翠 领航全球’出海品牌。”环翠区
商务局党组书记刘大伟表示。

从产品出口到品牌出海
威海市环翠区政企双向奔赴加快开放发展

  当前国际贸易仍面临诸多变数，企业纷纷寻求更加可靠的国际运输通道。图为由青岛开往莫斯科的75052次中欧班列。（□资料图）

  □ 本报记者 唐晓宁 本报通讯员 朱潇玲 王欢

  4月4日，河北游客方瑾带着孩子来到曲阜尼山鲁源村游玩，晚上
一家人还观赏了鱼灯巡游和打铁花社火秀。“清明假期这里对小朋友
免票，就来体验一下。另外，还计划去三孔景区感受儒家文化。”方
瑾说。据悉，尼山圣境、尼山鲁源村清明假期面向全国16周岁以下青
少年儿童实施免费政策，首日吸引游客超1.3万人次。
  清明假期，春和景明，旅游市场迎来亲子家庭出游小高峰。节
前，多个省份出台春假政策，进一步催热清明亲子游市场。山东多地
景区主动拥抱“春假经济”，纷纷推出儿童免票、家庭套票等优惠措
施。除了济宁多家景区，淄博红叶柿岩、枣庄台儿庄古城等都以免票
福利邀请青少年儿童来“过春假”。
  免票引流只是第一步。记者走访发现，如今的亲子游客群早已不
满足于走马观花的打卡式旅游，“能不能动手参与、是否全方位感受
当地文化”成为影响家长出游决策的因素，这背后是从“观光”到
“沉浸”、从“消遣”到“共创”的体验需求升级。正因如此，山东
各地创新非遗手作、自然探索、田园体验、工业科普等多元融合新场
景，从产品内核上提升“遛娃”体验感。 
  在淄博领尚琉璃文化创意园，来自济南的李女士带着8岁的女儿
体验了一回“灯工魔法”。研学导师手把手指导，高温喷枪将玻璃料
条烧至通红软化，加热、塑形、冷却——— 一颗晶莹剔透的琉璃小葫芦
在孩子手中渐渐成形。“女儿平时就喜欢琉璃小物件，光看不过瘾，
一定要上手试试。”李女士笑着说。
  从看到做，折射出亲子游家庭愿意为体验付费的消费趋势。“亲
子游客群更看重能走进车间的深度参与感。”领尚琉璃文化创意园副
总经理黄长文告诉记者，“游客既能在炉台车间现场观看工匠制作大
件琉璃器具，也能亲手体验灯工技艺，园区的琉璃工艺品日销售额超
过万元。”
  除了非遗手作体验，初春时节亲近花草树木的自然探索游也颇受
欢迎。临沂沂蒙山云蒙景区在清明假期推出“精灵山谷的春天”主题
活动，构建了一个沉浸式、多业态的童话体验场景。景区围绕儿童喜
好设计了“山谷里的小魔法师”森林物理秀、精灵山谷市集等环节，
孩子们可以通过领取任务、收集“精灵硬币”等方式，成为精灵山谷
里的一员。
  田园亲子研学游成为文旅市场新风口。清明假期，东营市东营区
积丰园生态旅游区热闹非凡。无论是青团DIY、窑炉面包的美食手
作，还是风筝、弓箭制作的传统工艺，挖野菜、泥坑打滚的趣味互
动，丰富的项目让不同年龄段的孩子在这里找到了乐趣。
  作为一家集田园体验、亲子研学、休闲餐饮于一体的生态农庄，
积丰园近年来打造了覆盖农事种植、手工制作、文化传承、趣味体验
的多元研学体系。“我们打造研学产品的初衷，就是让孩子在田野中
放下书本，用双手触摸自然，让家长在陪伴中感受亲子时光。”积丰
园负责人刘希军说。

  □新华社记者 朱峥 报道
  4月3日，游客在梨园内赏花。时下，滕州市柴胡店镇近万亩梨园
进入盛花期，梨花竞相绽放。当地以花为媒，深挖“赏花经济”，推
进农文旅深度融合发展，激发乡村振兴新活力。


