
□都亚男

齐鲁大地，科技创新的沃土之上，新动能正

蓬勃生长。全省规上高新技术产业产值占比超

50%，3 . 5万家高新技术企业、5万家科技型中小

企业星罗棋布，6个国家级先进制造业集群与7个

国家级战略性新兴产业集群构筑起产业高地。

然而，“轻资产、重研发”的科创企业，却

屡屡受困于传统信贷“重抵押、看报表”的逻

辑，金融供给与企业需求的错配成为其发展路上

的“拦路虎”。

作为省内首家设立科技金融中心的金融机

构，中国工商银行山东省分行（以下简称“山东

工行”）扛起大行担当，先行先试，破局突围。

如今，该行科技企业贷款余额近2000亿元，较

2025年年初净增超500亿元，余额与增量双双稳居

同业第一，多次在人民银行科技金融服务评估中

获评“优秀”，在工行系统内科技金融中心评价

中位列首位。

深耕科技金融，山东工行何以发挥“领军银

行”作用，拿下多项同业第一？其领跑之路背

后，藏着怎样的金融赋能密码？

﹃﹃
全全
面面
金金
融融
解解
决决
方方
案案
﹄﹄
精精
准准
滴滴
灌灌
科科
创创
企企
业业

  

山山
东东
工工
行行

科科
技技
金金
融融
赛赛
道道
领领
军军
者者
的的
担担
当当

从“看抵押”到“看创新”

创新破解科创企业融资难

在企业初创阶段，往往缺乏足够的固定资

产作为抵押物，按照传统信贷标准很难获得贷

款。在这个关键时期，是“看砖头”还是“看

人”“看技术”？工行枣庄分行给出了答案。

走进位于枣庄高新区的山东义沃包装科技

有限公司生产车间，只见工人们不停上料、装

货，全自动缠绕膜生产线快速运转。

“工行枣庄分行和当地科技部门获悉我们

资金短缺情况后，主动上门宣传科技创新积分

制政策，并为我们发放500万元‘科创积分

贷’，缓解了资金压力。”义沃包装负责人王

德宇说。义沃包装是一家专业生产拉伸缠绕

膜、牧草膜的高新技术企业，曾面临回款慢、

流动资金紧张的困局。

“科创积分贷”通过对企业的科研立项、

研发投入、创新成果等指标给予相应积分，绘

制企业科技创新“画像”，并以此作为银行贷

款的依据。

山东工行的创新举措，有效打破了“重抵

押、看报表”的信贷惯性，构建起“不看砖头

看专利”的专属评价模型和“主动授信”服务

模式，精准破解了科创企业“轻资产、重研

发”的融资瓶颈。

从更深层次上看，山东工行真正发挥金融

力量，破解商业银行传统信贷逻辑下金融供给

与科技企业需求之间的错配难题，支持科技企

业发展，培育更多新质生产力。

近年来，山东工行突出“全体系”，打造

“五专五全”科技金融服务机制，结合省情行

情，开辟出一条符合国家战略导向、彰显大行

特色的发展道路。山东工行在省内同业率先破

局，成立首家“省级科技金融中心”，建立起

层次分明、覆盖完整的“1+2+N”科技金融专

营架构，实现服务网络全覆盖，凭借一站式审

批、专属风控机制，打造科技金融服务“先锋

队”，夯实领军银行的金融服务“硬实力”。

截至目前，山东工行服务科技企业近9000户。

从“救急伙伴”到“战略合伙人”

全周期为企业保驾护航

创瑞激光主攻高端金属 3D 打印装备研

发、生产，先后获评国家高新技术企业、专精

特新“小巨人”企业、省级瞪羚企业。“2023

年公司共有70多名员工，60%都是研发人员，

研发投入非常大，短短几年便拿下自主知识产

权80多项。”创瑞激光负责人介绍，当时公司

研发出新设备，但厂房不够，生产线跟不上，

真是干着急。

此时，工行烟台分行及时向创瑞激光抛出

“橄榄枝”，解了企业燃眉之急。该行客户经

理介绍：“我们一直在关注着全区的重点小巨

人企业，很快了解到这一情况，马上上门跟企

业一起想办法。”

面对企业至少2亿元的融资需求，工行烟

台分行一企一策，积极协调其他行组建银团，

以工行为银团贷款牵头行，同时承贷份额5000

万元，最终为企业项目成功组建行外银团，帮

企业实现2亿元融资。

该客户经理表示：“我行对科创企业的服

务是覆盖其全生命周期的。作为一家充满干劲

的年轻企业，成长路上不免跌跌撞撞，银行就

像其‘专属金融宝箱’，平时静默守护，关键

时刻及时出手，为企业保驾护航。”

从“救急”的伙伴，变成与企业共同规

划未来的“战略合伙人”，一直以来，山东

工行“全周期”为科创企业保驾护航，提供

“专属产品”。针对小微企业，山东工行推

出科创e贷、人才e贷等线上化信用贷款产

品，通过科创 e 贷产品累计为 4000 户科技型

小微企业授信超350 亿元，提供融资超150 亿

元。对于中型企业，通过创新科股贷等产

品，加强商投联动服务，实现省内首笔AIC

股权基金项目落地。对于大型企业，加快推

进股票回购增持贷款，公告金额同业第一；

做好债券协同服务，承销科技创新债34亿

元，同业最多，落地全国首批、山东首单

“科技创新债券”。

数字化破解企业成长“瓶颈”

护航企业“走出去”行稳致远

在全球化浪潮中扬帆远航的S集团，业务

版图横跨装备制造、新能源新材料等关键领

域，在全球近20个国家和地区布局近50家海外

公司，全球化战略蹄疾步稳。

然而，随着境外业务的持续拓展，其分散

的境外账户如同“散沙难聚”，监管难度与资

金管控压力与日俱增，成为制约集团高效运营

的痛点。

获悉企业需求后，山东工行以科技为刃、

以创新为钥，为其量身打造“企业网银+全球

账户信息查询”专属解决方案，依托7×24小

时不间断的企业网银服务，助力集团将境外超

百户对公结算账户纳入集中管理“一张网”，

实现账户信息实时可视、资金动态精准掌控，

不仅大幅提升了该集团资金监控效率与全球统

筹能力，更以坚实的金融科技支撑，为其全球

化布局扫清障碍、注入底气。

不止于单点突破，山东工行凭借前瞻布局

与硬核研发实力，深度整合境内外系统资源，

构建起覆盖44个国家和地区清算体系、支持

56个币种直联直通处理的全球一体化支付清算

体系。“一点接入，全球可视”的服务模式，

让境内外跨时区、跨币种的账户资金实现“统

一视图”管理，为企业全球司库体系建设筑牢

数字底座，彰显“领军银行”的全球化服务

能力。

面对传统信贷“逐户审批”效率低、体验

差的行业痛点，山东工行更以数据赋能打破桎

梏。山东工行创新推出主动授信模式，搭建多

维度大数据模型，通过行内外数据交叉验证，

主动为企业精准核定授信额度，打通高效触客

“快车道”；研发“科技型企业全旅程数字化

赋能”工具，推动业务模式与管理模式深度重

塑，让信贷全流程提质增效，以数字化创新破

解供需错配难题，持续激活“领军银行”的核

心发展动能。

发挥银政企合力

打造科技金融“生态圈”

机器轰鸣，昼夜不停。在济宁市某机械有

限公司的生产车间内，各类大型机械加工设备

和自动焊接设备有序排列，工人正忙碌操作机

器，将原材料加工成一件件精美的机械配件。

作为一家科研、生产、贸易一体化的高新

技术型企业，该公司多年来坚持“以科技为先

导、以质量为核心”的方针，拥有较强的产品

研发和制造能力。近期，随着企业规模扩大，

该企业出现资金缺口。工行济宁分行在了解到

客户困境后，第一时间上门对接，为其申请办

理了银政通贷款1000万元。该笔贷款采用信用

担保方式，并引入政府风险补偿基金，有效降

低了企业融资风险。

企业负责人胡先生表示：“这笔资金对我

们来说真是太重要了！它不仅解决了我们生产

经营中的资金难题，更为我们的科技创新和转

型升级提供了有力支持。”

金融赋能新质生产力，要实现金融与科技

“双向奔赴”，需通过金融资源的有效配置，

为科技创新提供有力支持。

近年来，山东工行把支持科技创新摆在重

要位置，持续加大对科创领域的支持力度，着

眼源头、多点推进、连线成面，银政企合力，

搭建科技金融“生态圈”。

在政府端，山东工行与省科技厅、工信

厅、工商联签订战略合作协议，开展专项行

动，联合举办首届“揭榜挂帅”、“智投齐鲁

 共赢未来”助力科技创新加速跑合作推进会

等各类活动，取得良好效果。

□都亚男

行走在齐鲁大地，从深耕能源领域的S集团到济
宁的科创机械企业，再到驰骋激光夜视赛道的专精特
新“小巨人”神戎电子，我真切感受到山东工行以金
融之笔，为鲁企勾勒发展图景、助力其成长的那份
担当。

在全球化浪潮里，S集团曾被境外分散账户的管
理难题绊住脚步，山东工行依托全面金融解决方
案，为其打造全球账户管理方案，让百户账户成为
“一张网”，全球一体化支付清算体系更实现了
“一点接入，全球可视”，用数字化为科技型鲁企
出海扫清了资金障碍。而在济宁，银政通贷款的
1000万元信用资金，则有力弥补了科创机械企业的
发展缺口，银政企合力的金融服务，让资金活水快
速流到生产一线。

最打动我的，是神戎电子那份“被读懂”的感
动。这家轻资产科创企业，曾因核心资产无法量化
陷入融资困境，而山东工行打破“看抵押物、看报
表”的传统信贷思维，带着3500万元预授信上门，
问技术壁垒、看专利实力、评成长潜力，用大数据
模型精准评估企业创新价值。从对接至资金到账的
高效，从“无感审批”到全生命周期陪伴，工行给
的不只是资金，更是对科创企业的认可与信心。

从数字化破解企业运营瓶颈，到搭建银政企科创
生态圈，再到做懂创新的“金融合伙人”，山东工行
通过打造“全面金融解决方案”，让金融活水真正流
向鲁企发展的关键处。这份金融服务的温度与专业，
正是齐鲁大地实体经济高质量发展的坚实底气。

以金融之力守护创新

让齐鲁科创被看见被读懂

□都亚男

奔跑在中国经济的新赛道上，在激光夜
视与红外热成像领域占据领先地位的神戎电
子，不依赖庞大的厂房和设备，而是以技术
和人才为核心资产。

像神戎电子这样的企业还有一个名
字——— 专精特新“小巨人”。这些“小巨
人”是未来的塑造者，但其在成长的关键节
点，也常常面临一个共同的挑战。

“我们属于典型的‘轻资产、重研
发’，核心资产是工程师头脑里的代码、实
验室里成千上万次的测试数据、我们手中的
几十项发明专利。而这些很难被量化，想贷
款难度不算小。”神戎电子技术总监告诉笔
者，企业从研发到投产需要大量资金支撑，
他们正因资金犯愁时，工行送来了及时雨。

面对科创企业“轻资产、重研发”的融
资痛点，工行打破传统信贷思维，不拘泥于
抵押物和当期财务报表，转而深入评估企业
的技术壁垒、研发团队实力和行业成长潜
力，真正“读懂”了创新的价值。

不看报表看专利，工行第一次上门拜访
企业，就带着3500万元的额度。神戎电子负

责人表示：“第一次见面就说有3500万元的
预授信，这是我们没有想到的。而且他们没
有先问有什么可以抵押，而是问技术壁垒有
多高，在产业链中处于什么位置。”

工行济南分行客户经理表示：“我们衡
量一家科创企业的真正价值，不能再盯着土
地和厂房等传统资产。他们的专利、研发团
队，都是驱动未来的硬资产。我们不断推动
信贷业务数字化转型，通过大数据模型进行
价值评估，并自动匹配授信额度。对神戎电
子这样的企业，我们看的不是它今天的财
报，而是它明天的成长曲线。”

从接触到第一笔资金到账，速度非常
快。企业被感动的不只是速度，还有那份
“被读懂”的认可。

对此，神戎电子财务总监很是感慨：
“他们是真的研究了我们的技术、看懂了我
们的行业。前后两次2000 万元到账的资金，
不仅仅解了我们燃眉之急，更是一份对我们
的认可，给了我们很大的信心。”

目前，该企业已经顺利交付了现有订单，
还启动了两个预研项目。可以说，工行这次服
务不是简单地“给钱”，而是为企业发展“加
油”，让企业敢于在创新的路上踩下油门。

工行济南分行客户经理介绍，评级、授
信额度测算这些环节，他们通过后台大数据
模型事前完成，企业对此是无感的。企业只
需要在使用授信额度的时候，在线补充一些
必要的资料。

工商银行山东省分行所践行的“投行引
领、投贷联动”立体服务体系，服务的不仅仅
是一个个孤立的企业，而是一个个创新的生
态，其通过全生命周期的陪伴式服务，更早地
发现企业价值，与企业一同分担风险、共享
成长。

从一份“被读懂”的认可

看这家银行如何当好“金融合伙人”
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