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行业
观察 11金融

  □ 本报记者 胡羽

　　最近，六旬退休教师王叔叔做了一个
“大胆”的决定：20 万元定期存款到期后，
他没有选择续存，而是将资金分散投向了理
财产品和股市。
　　这张存了三年的存单，年利率从存入时
令人心动的“3 字头”，一路跌至如今续存
时的1 . 55%。这让习惯了“稳稳幸福”的王
叔叔感慨：“存三年利息还不到1 万元，真
不如试试新路子。”
　　王叔叔的决策，正是当前低利率环境下
储户心态变化的一个缩影。在存款利率不断
下调、权益资产吸引力不断上升的背景下，
越来越多资金从低风险、低收益的存款转向
保险、基金、股票等更高收益的领域。数据
显示，7 月，居民存款减少了1 . 11 万亿元，
非银存款新增2 . 14 万亿元，一场规模庞大的
“存款搬家”已然启幕。

存款“搬家”搬去哪？

资本市场成为“新住址”

　　储户选择调整资产结构，将银行储蓄
“搬出”，是一种正常的“趋利”行为。

“随着利率下调，按照目前三年期的定期存
款利率破二的水平，这些到期的存款它不大
可能再续存，有可能流入到银行理财产品，
或者直接流到了资本市场。”中泰国际首席
经济学家李迅雷表示。
　　存款“搬家”的方向，正清晰地指向资
本市场。
　　非银行业金融机构存款的激增，主要反
映了证券公司、保险公司、基金公司等机构
吸纳的资金增长，其动向往往与资本市场的
活跃度紧密相连。
　　这直接表明，居民存款正显现出向资本
市场迁移的巨大潜力。
　　这种资金流动的潜力有多大？据招商证
券测算，2025 年将有约105 万亿元的存量定
期存款到期，若其中部分资金转向股市、债
市等金融资产，将为资本市场带来可观的增
量资金。在存款吸引力下降、资产荒持续以
及“活跃资本市场”政策支持的背景下，资
本市场有望成为居民储蓄外溢的主要方向，
进一步扩大股市资金池，提升市场交易活跃
度与估值弹性。

谁在加速入场？

新生代试水老投资者回归

　　8 月18 日，中国资本市场迎来历史性时
刻，A 股市值总和首次突破100 万亿元，伴
随市值飞跃的是上证指数、北证50 指数等关

键指数的集体突破。
　　谈及本轮行情时，不少分析都将居民存
款入市视为行情的重要驱动力。
　　而资本市场的活力一旦被有效激发，又
会反过来加速“存款搬家”现象，最终形成
“居民资金入市推动市场慢涨，市场上涨又
吸引更多资金入市”的正反馈效应。
　　“行情热起来，感觉自己要把握住机
会。”在济南上大学的“00 后”小张在近期
开通了股票账户，他表示，看着上证指数节
节攀升，他有一种强烈的参与感，投入了1
万元到股市中。小张表示，他的本金不多，打算
先从熟悉的领域入手，在实践中学习投资。
　　据上海证券交易所数据，今年7 月，A
股市场新开户数达 196 . 36 万户，同比增长
70 . 54%，环比增长19 . 27%。
　　在这股热潮中，既涌动着新生代投资者
的谨慎尝试，也伴随着老股民的理性回归。
济南的李女士已6 年未打理过自己的股票账
户，如今看到行情向好，正考虑择机补仓。
而像王叔叔这样的中老年群体，则倾向于将
资金进行分散配置，部分投入理财以求稳
健，少量投入股市博取潜在收益，摸索着在
利率下行时代构建“稳中求进”的资产组合。

“搬家”还是“扎根”？

长期趋势仍有待观察

　　当下的“存款搬家”究竟是短期市场情

绪波动，还是中长期趋势的开端，仍需时间
检验。
　　“社会财富流向资本市场是长期过程，
难以一蹴而就。如果短期有大量存款迁徙资
本市场，通常是市场情绪的结果，而非原
因。”招商证券指出，如果市场过度将中长
期逻辑通过故事化叙事进行短期兑现，只会
带来不必要的市场波动，降低资本市场的财
富持有体验，反而会导致居民财富进入资本
市场的长期逻辑兑现难度上升，建议理性
对待。
　　对于“存款搬家”能否演变为长期趋
势，清华大学国家金融研究院院长田轩强调
了更深层次的制度性基础。“这不仅取决于
短期市场行情的表现，更取决于居民资产配
置结构的深度调整以及资本市场基础制度的
完善、上市公司质量的提升、投资者保护机
制的健全以及市场监管的有效性等诸多深层
次因素。”田轩说。随着我国资本市场改革
的不断深化、财富管理市场的持续发展以及
居民资产配置需求的多元化，存款向资本市
场的合理有序迁移是大势所趋。但是，这一
过程将是渐进的、结构性的，需要资本市场
自身不断地成熟和完善作为支撑，也需要投
资者资产配置观念的逐步转变。
　　万亿量级的居民储蓄离开银行账户的
“舒适区”，这场“搬家”之旅终将走向何
方、扎根多深？答案既考验着市场参与者的
智慧，更将检验资本市场制度建设的韧性。

  □ 本报记者 都亚男
    见习记者 刘建宏

  如何让“绿叶子”变成“金叶子”？
  近日，中国人民银行、农业农村部联合
印发《关于加强金融服务农村改革 推进乡
村全面振兴的意见》，指出加大乡村振兴重
点领域金融资源投入，加强农业新质生产力
发展金融供给。
  守护特色农业的种粮大户、带动村民致
富的小微企业主、退伍归来的新农人……对
他们而言，一笔笔精准投放的信贷资金，或
许正是让“绿叶子”变成“金叶子”的关键
拐点。
  恰恰在山东，一批银行主动帮扶乡村振
兴的奋斗者，以特色产品破除融资壁垒，创
新乡村振兴投融资机制，推动农业增效益、
农村增活力、农民增收入。

“金融春雨”精准滴灌

旺了产业，富了村民

  作为一名“80 后”新农人，崔世涛在菏
泽市东明县承包了1200 亩土地，成立了一家
家庭农场，主要种植大田农作物大豆、玉米
和花生，其中玉米、大豆复合种植320 亩，
在玉米不减产、品质不下降的情况下，一亩
地增加大豆产量近300斤。
  近两年，随着家庭农场发展越来越好，
崔世涛准备扩大规模，但此时却因资金困住
了手脚。正当他一筹莫展时，邮政储蓄银行
菏泽市分行客户经理主动上门了解情况，通
过开展实地调查和市场调研，及时为其“量
体裁衣”，发放信用贷款85万元。
  正是这笔资金给崔世涛的家庭农场带来
了“及时雨”，为其后续创业增收提供了保
障。崔世涛告诉记者，“今年玉米、大豆长

势好，收成应该十分可观，多亏了邮政储蓄
银行菏泽市分行的金融支持，我的农场才能
大丰收。”
  鄄城县红船镇刘桥村近几年大力发展毛
木耳生产，取得了良好的经济效益。目前，
全村发展种植大棚380 个，毛木耳种植已成
为全县农民增收新亮点。随着毛木耳产业的
不断发展，刘桥村也被评为市级“一村一
品”专业村。
  鄄城农商行为解决村民产业发展过程中
遇到的资金难题，先后推出沿黄惠商贷、富
民兴业贷、青年创业贷等多种信贷产品。截
至目前，鄄城农商行共向刘桥村59 户村民提
供信贷资金支持2192万元。
  “近年来，菏泽金融监管分局通过创新
升级‘惠菏金’平台、开展县域帮扶项目
等，持续提升金融服务规模与适配性，为经
济社会发展持续注入金融动能。”菏泽金融
监管分局负责人说，“我们将聚焦全方位扩
内需、助力发展新质生产力、加强民生保障
等领域，引导银行机构落实‘两重’‘两
新’等宏观政策，推动实现经济金融双向奔

赴、互相赋能。”
  兴一个产业，富一方百姓。可以看到，
菏泽市以特色产业集群发展为核心，引导银
行机构量身定制金融服务方案，推动金融
“活水”精准滴灌本土产业生态。截至6 月
末，菏泽市各项贷款余额5289 亿元，较年初
增加340亿元，增幅6 . 87%。

创新特色融资产品

“贷”动富民特色产业

  作为泰山“四大名药”之一，泰安黄精
产业近年来迅速崛起。在山东泰尚黄精生物
科技有限公司与农户签约标准化种植的 500
亩黄精首个采收季，因市场对黄精深加工产
品的需求激增，亟须集中采购原料投入生
产，原料集中采购带来的资金缺口给企业产
品生产带来压力。
  恒丰银行泰安分行走访后，为企业发放
500万元贷款，不仅解了企业的燃眉之急，更
有效激活了产业链条，带动周边乡镇参与农
户实现户均增收1 . 2 万元，让“仙草”的富

民效应看得见、摸得着。
  泰安市东平县斑鸠店镇是有名的“大蒜
+辣椒”特色产业基地，村民张大哥是一名
退伍军人，主要从事大蒜、辣椒等农副产品
的收购。因批量收购大蒜急需资金，张大哥
向斑鸠店镇人民政府寻求融资帮助。
  经东平县斑鸠店镇政府牵头，中国银行
东平支行当天安排专人与其对接并现场考
察，第二天下午向张大哥发放退役军人创业
贷款20万元，解了张大哥的燃眉之急。
  今年以来，泰安金融监管分局聚焦普惠
金融高质量发展目标，实施外贸、消费、科
技、民营、乡村振兴重点领域精准滴灌五大
工程，着力打造发展普惠金融的特色样板。
截至6 月末，泰安辖区普惠性小微企业贷款
余额1014 . 58 亿元，较年初增长13 . 13% ，高
于各项贷款6 . 84 个百分点。
  从田间地头到工厂车间，从小生意到大
项目，金融“活水”润泽千行百业，泰安银
行业主动优化融资结构、产品体系，发布特
色融资产品，一笔一画写好普惠金融大文
章，为辖区经济高质量发展提供源源动力。

  □ 本报记者 胡羽

　　在“中国粉丝之都”山东招远，百家
企业年产粉丝28 万吨，占据全国85% 的市
场份额。然而，在产业升级前，“重淀
粉、轻蛋白”的粗放模式让产业在价值链
低端徘徊。
　　如今，在招远市的众多粉丝生产车间
里，一颗颗饱满的豌豆正经历神奇的“变
身”。从田间作物到晶莹粉丝，再到出口
海外的高蛋白产品，每一颗豌豆都在不断
升值，成为农户和企业主手中的“金豆豆”，
其蜕变之路离不开金融活水的精准灌溉。
　　邮储银行烟台市分行捕捉到产业链跃
升的脉搏，以“产业贷”为纽带，串联起
原料采购、生产加工到高值研发的全链
条，驱动豌豆产业向价值链上游冲刺。
　　在招远市富贵缘食品有限公司的车间
里，蒸汽氤氲，工人们正将成袋的进口豌
豆倒入生产设备。这些豌豆经过破碎、分
离、淀粉提取等环节变成享誉中外的龙口
粉丝。“年产8000 吨，远销印尼、欧洲，
年产值1 亿元。”负责人盛庆法坦言，从
10 年前只有十几个工人、几台简陋设备的
小作坊到如今的规模企业，邮储银行一路
相伴的贷款支持至关重要。如今，420 万

元的贷款成为其旺季采购的“定心丸”。
“每年旺季前都需要大量资金储备豌豆，
有了这笔贷款，我们就能放心下单，保障
订单交付了。”盛庆法说。
　　豌豆的价值远不止于此，随着植物蛋

白产业的兴起，其深层潜力正被唤醒。烟
台鼎丰生物科技将曾被视作饲料的豌豆蛋
白，通过尖端技术提炼成每吨价值3800 美
元的食用级蛋白粉。“过去扔了都不可惜
的废料，现在成了利润增长点。”负责人

尹华凤指着生产线介绍。在邮储银行2000
万元贷款支持下，企业引进先进设备，年
加工豌豆12 万吨，延伸出高蛋白粉、膳食
纤维等高附加值产品，让每吨豌豆的利润
从几百元跃升至数千元。
　　为了让金融活水精准滴灌，邮储银行
烟台市分行与11 个产业强镇合作搭建服务
平台，联合担保公司推出定制化融资方
案，旺季时保障原材料采购资金，技改时
支持设备更新，研发时助力蛋白肽等高端
产品攻关。如今，招远豌豆蛋白年产量超
20 万吨，占据全球80% 的市场份额，形成
“粉丝筑基、蛋白增值、高端突破”的价
值生态。
　　产业升级的红利也汇入了田野，实实
在在落到了农户身上。如今，每吨豌豆综
合收益较10 年前提升3 倍以上，带动周边
2000 多农户参与产业链加工，人均年增收
近2万元。数据显示，截至6月末，邮储银
行烟台市分行涉农贷款结余达 161 . 19 亿
元，其中普惠涉农贷款超27 亿元，仅粉丝
产业就已累计投放5300多万元。
　　一颗小豌豆，在金融与科技的双翼托
举下，串起了一条从乡间沃土通往国际市
场的“黄金产业链”，见证了传统产业在
时代浪潮中的韧性生长与价值重塑。

  □ 本报记者 胡羽

  轧机 轰鸣，热 浪翻
涌。在山东万通金属科技
有限公司车间里，巨型轧
机正全速运转，炽热的铝
板 坯在滚 轮间被反 复碾
压、延展，最终卷成直径
数米、银光灼灼的铝卷。
这充满力量的工业画卷背
后，一场静默的“考试”
正在进行，企业每生产一
吨铝卷，其消耗的能源、
产生的碳排都在被精确计
量，正汇聚成一份能直接
“刷”低企业融资成本的
“减碳成绩单”。
  在黄河流域生态保护
和高质量发展的国家战略
下，滨州这座拥有千亿级
铝产业集群的工业重镇，
如何撬动低碳新空间？
  作为滨州铝产业集群
的核心企业之一，万通金
属须突破高耗能、高排放
的 瓶颈。然而，设 备升
级、工艺 优化的大 额投
入，叠加传统融资渠道对
高碳行业的顾虑，曾让转
型之路举步维艰。“绿色
转型的决心我们有，技术
路径也在推进，但持续的
资金投入，是悬在头上的
现实压力。”山东万通金
属 科技有 限公司副 总经
理 、 财 务 总 监 唐 功 泉
坦言。
  “钱”途之困如何解？
转机出现在一份创新的金
融方案上。
  建行滨州分行精准投
放的 2000 万元贷款，成为
撬动万通金属绿色升级的
关键支点。这笔全省建行
系统铝行业的首单转型贷
款，其核心创新在于实现
了环境效益与融资成本的
动态挂钩，科学选定“吨
铝碳排放强度”作为关键
可持续发展绩效指标，精
准量化企业减排成效，同
时，推出贷款利率与减排
绩效目标动态绑定机制。
如果在贷款期内，万通金
属通过自身努力，成功将
吨铝碳排放降至双方约定
的目标值，并且这份“成
绩”经过独立第三方机构
的专业认证，那么，企业
将享受贷款利率下调10 个
基点（BP）的优惠。“这
10 个基点的下调，就是建
行用真金白银为我们的减
碳成效‘买单’。”唐功
泉说。
  创新机制要落地，离
不开高效执行。“建行充分发挥了系统协同优势，‘省
行+市行+县行’三级联动，各司其职，推动业务迅速
落地。专业服务团队深入企业一线调研转型痛点，量身
定制金融方案，实现了从顶层设计到基层执行的无缝衔
接，保障了首笔业务迅速开花结果。”建设银行邹平支
行公司部负责人王东道出背后的协同力量。
  面对这份能直接降低融资成本的“减碳考题”，万
通金属开足马力，一方面推动产品结构向高端化迈进。
另一方面持续优化生产工艺，通过不断的尝试，缩短整
体工艺流程、降低单位产品工艺用能，提升成品率。按
照规划，到2025 年末，企业铸轧带材的碳排放强度将
降至79 . 05 千克/吨，较2024年下降约5%。
  这笔全省建行系统内铝行业转型金融的破冰贷款，
其意义远超2000 万元本身。它构建了“环境效益测算+
动态利率调节+第三方认证”的可持续金融支持模式，
为黄河流域传统高碳产业的绿色转型蹚出了一条可复制
的金融路径。
  轧机持续转动，铝卷不断产出，而这张诞生于车间
的“绿色账单”正清晰地记录着，当金融活水精准滴
灌，传统产业的转型步伐也能踏出与生态保护同频共振
的强音。

  □记者 胡羽 报道
　　本报威海讯 近日，在威海市绿色金融创新成果集
中推介活动上，威海银行与乳山市国有资本运营有限公
司就“乳山市双壳贝类养殖碳汇项目”签署合作协议，
成为此次全省首单牡蛎碳汇交易中的参与方之一，购买
了 300 吨二氧化碳当量牡蛎碳汇，专项用于打造“零
碳”网点。
　　据悉，牡蛎作为“海洋过滤器”，在生长过程中通
过吸收海水中的二氧化碳形成碳酸钙贝壳，具有显著的
碳汇功能。“乳山市双壳贝类养殖碳汇项目”为全省范
围内首个牡蛎碳汇交易项目，也是威海市创建国家绿色
金融改革创新试验区、抢占海洋碳汇发展制高点的重要
举措。
　　近年来，威海银行积极响应国家“双碳”战略，以
“生态、和谐、共赢”为核心发展理念，多措并举打造
独具特色的可持续发展模式。在内部运营层面，系统性
推动低碳转型，不仅制定了《威海银行“碳达峰”工作
方案》明确减排路径，还通过零碳网点示范工程、海洋
碳汇交易及线上化服务升级等举措，构建了高效低碳的
运营体系。在业务创新方面，推出的“绿色工厂+
CBAM挂钩贷款”“碳足迹挂钩贷款”等产品，精准对
接清洁能源、节能减排等重点领域，形成了“减排增
效—融资降本”的良性循环模式，持续助力“碳”价值
释放。
　　此次购买牡蛎碳汇，不仅有助于实现网点碳中和，
更有力助推牡蛎生态价值向经济价值转化，彰显了威海
银行主动担当绿色发展责任的坚定决心。未来，威海银
行将持续完善绿色金融服务体系，精准对接绿色发展需
求，打造“产品—服务—运营”全链条绿色金融解决方
案，为区域经济绿色转型贡献更大金融力量。
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威海银行成功签约

山东省首个牡蛎碳汇项目

山东银行业创新乡村振兴投融资机制，一笔笔精准投放的信贷资金———

让“绿叶子”变成“金叶子”

  □ 都亚男

  金融赋能乡村振兴，是一个社会各界长
期探讨的话题。记者在鲁西产粮大区走访田
间地头，游历园地大棚，见识了不少新鲜事。
  印象最深刻的是，鄄城一位做毛木耳生
意的老乡。这位老乡先是给大家展示了半截
身子长的灵芝盆景，在一片此起彼伏的赞叹
声中，老乡坦言这灵芝盆景其实不赚钱，赚
钱的还是毛木耳，但灵芝盆景还是要种，这
是一种能力的展示。
  我们去的时候并不赶巧，恰逢空棚。毛
木耳种在秋冬，收在春夏。我们去时，看到

的是空荡荡的大棚和满当当的仓库。对，木
耳都卖出去了，但又没完全卖出去。
  这怎么理解呢？和其他特色产业一样，
鄄城因为毛木耳产业也成为一个集散地，鄄
城周边农户与外地商贩会在此贸易往来，这
就催生了一个行当——— 中介。农产品批发销
售是有一定账期的，钱与货交易了，如何保
障钱最终能安全到农户手里？
  这位老乡管自己叫“经纪”，他开设了
一个合作社：建仓库、拉客户，客户买货交
押金，提货交尾款，客户需求时再运货，相
当于为客户提供免费仓储；聚集周边农户的
散货，毛木耳议价能力也提升了，卖得上

价，为农户产、供、销一条龙服务，自己也
能赚些“经纪”利润。
  老乡自己也种毛木耳，近期又要建个毛
木耳初加工的工厂，有市场能赚钱还能拉动
附近村民就业，启动资金就来找银行帮忙。
  常言金融“活水”助推乡村振兴，说到
底，金融“活水”仅是助力，乡村产业真要
“活”起来，还是要靠人“活”，靠真抓实
干找出路的“活泛”人。
  这位老乡就算是乡村里“活泛”人的缩
影之一。看着满满当当的仓库，老乡算了算
日子，“到9 月客户就忙着出货了。”同行
的人齐笑祝贺，“那收钱的日子快到了！”

乡村产业真要“活”起来，还是要靠人“活”

一场规模庞大的“存款搬家”已然启幕

储蓄难“躺赢”，“搬家”搬去哪？

邮储银行山东省分行“贷”动产业升级

一颗小豌豆串起通往国际市场的“黄金产业链”

  邮储银行山东省分行工作人员走访粉丝生产企业，助力企业发展。


