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  11 月11 日，从济南到临沂，有雾有雨又有风。午后，天空放晴，初冬的阳光

洒下来。下午，记者见到刘玉朋，他带着憨憨的微笑——— 当天，他从阿里巴巴电商

平台接到一个大单，订单来自中东地区，订购一个集装箱的爆珠牙刷，40 （英）

尺高柜集装箱容量为68立方米、货物配重可达22吨，能装170多万支这种牙刷。

  这是刘玉朋接到的第二个以集装箱为单位的爆珠牙刷出口大单，上一

单是在今年6月份，也来自中东地区，发往科威特。
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问世即“爆款”

把爆珠装到牙刷上

  刘玉朋是山东淼珠生物科技有限公司（简
称淼珠生物）创始人，今年3 月 25 日，他研发
的多功能爆珠净齿一次性牙刷（简称爆珠牙
刷）正式上市。淼珠生物的爆珠牙刷出现前，
国际国内市场上都没有此类牙刷，产品填补了
全球空白。
  爆珠牙刷上市后很快就成为“爆款”产
品，受到国内外市场特别是发达国家消费者欢
迎。截至“双11 ”当天，不到8 个月的时间，
已经售出1000 多万支，其中约8 成出口海外，
多数发往欧美、中东地区，平均每月出口100 多
万支。
  “爆珠安到牙刷里，老刘，你是怎么想到
的？”淼珠生物目前跟江苏扬州多家企业合
作，对方按定制要求提供牙刷体，淼珠生物生
产、安装爆珠。扬州的企业家们对刘玉朋十分
好奇——— 这位看起来有些“土气”的沂蒙老
乡，怎么能发明出这么“洋气”的东西？
  去年8月，刘玉朋在上海参加口腔清洁护理
用品博览会，偶遇一位来自新加坡的牙科老教
授，老教授推介他发明的新型一次性牙刷———
将适量牙膏涂在牙刷头上，使用烘干等技术固
定，消费者可以用口水或者含水溶化牙膏，直
接刷牙，省掉了牙膏管也省掉了挤牙膏的环
节。但是烘干后的牙膏容易掉粉末，散落在包
装袋里、牙刷柄上，也容易沾到手上，不方便
使用。
  “能不能把牙膏爆珠直接安到刷头上，使
用者自己咬开或者用口水化开？”刘玉朋来了
灵感——— 机遇青睐有准备的人，之前他做过一
款一次性爆珠牙刷，但设计过于繁琐——— 爆珠
以食用级胶水黏到牙刷头上，还要搭配捏开爆
珠的微型装置，导致造价过高，一支牙刷的售
价约5元，市场反应不佳。
  从上海返回后，刘玉朋带领团队全力改进
产品，3 个多月时间，设计方案经过十几次修
改，新型爆珠牙刷面世，牙刷头上有四个小爪
固定爆珠，爆珠的直径从7毫米缩小为6毫米，
不再安装捏开爆珠的微型装置，由使用者咬开
或在刷牙过程中磨开爆珠。这样制造成本一下
子节省了6成多。又经过3个多月准备工作，淼
珠生物的新款爆珠牙刷正式投入市场。刘玉朋
拿到了爆珠牙刷发明、外观和实用新型三项
专利。
  目前，淼珠生物每天最多能生产6万支爆珠
牙刷，企业已接到的订单要满负荷生产45 天才
能完成。而且，从产品上市以来，爆珠牙刷的
订单量一直以每月5%的平均速度稳步递增。
  当初那位激发刘玉朋灵感的新加坡老教
授，看到新款爆珠牙刷后十分佩服，随即与刘
玉朋达成合作，每月订购一批爆珠牙刷。
  “方便、环保。”谈到爆珠牙刷受欢迎的
原因，刘玉朋说了这两点。他拿出一支演示，
10 厘米长的爆珠牙刷在他宽大的手掌里显得十
分小巧。牙刷一头是可拆卸的牙线牙签，另一
头是小型牙刷，刷头内装爆珠，爆珠外皮用食
用明胶制成，内含牙膏和口气清新剂，易于携
带，入口即化可食用，刷牙免漱口。使用者无
论乘高铁、坐飞机，旅行、外出、就餐……随
时随地都能刷牙。目前国内市场零售价约1 . 8 元
一支。
  相比而言，传统的一次性牙刷不但个头
大，而且要配备小管牙膏。“普通塑料制品在
自然环境中分解时间超过500 年。”刘玉朋说，
爆珠牙刷成功后，他们又开始研发爆珠牙膏，
目前国内每年消耗的一次性牙刷数以十亿计，
每月消耗的牙膏约3亿支，这些牙膏管连起来可
绕地球一圈多，如果爆珠牙刷、爆珠牙膏能够
推广，每年因节省牙膏管等塑料制品而减少的
环境污染，会相当可观。

高新技术企业的厂房

一层竟是家驴肉馆

  刘玉朋2018 年创办淼珠生物，目前淼珠生
物已成为国家高新技术企业、国家级科技型中
小企业、山东省创新型中小企业、山东省专精
特新中小企业。其爆珠产品，属国家“专精特
新”项目。
  作为拥有一系列国家级、省级硬牌牌的
“小巨人”企业，淼珠生物很不起眼，不起眼
到让人哭笑不得的程度——— 许多外地客商第一
次来，会以为自己找错地方了。
  淼珠生物总部和爆珠生产车间在临沂市莒
南县洙边镇镇驻地，在镇中心道路242 省道旁，
共占地6亩。其临街厂房的二层是符合GMP 标
准的10 万级洁净生产车间，一层竟是一家面向

大道的驴肉馆。
  淼珠生物建厂前，这家驴
肉馆已在此位置经营多年，之
前花了一大笔钱重新装修，结果遇上疫情营收
不佳，驴肉馆的年轻店主找到刘玉朋，问能不
能续租几年让他们“回回血”，刘玉朋调研论
证后，发现驴肉馆对他们目前规模的生产车间
影响不大，于是就同意驴肉馆续租3年。
  和他的企业一样，刘玉朋也很不起眼，如
果他走在洙边镇的街道上，不认识的人会以为
他是到镇上来买种子化肥的村民。他穿的衬衣
裤子都很普通，既看不出什么牌子，也很难记
得是什么颜色的。与村民们不太一样的是，他
平时总拿着两个智能手机，主要是为方便联系
生意，刘玉朋一个月的话费超过600元。作为一
个产品大量出口欧美、中东的企业老总，他甚
至连块手表都没有。“想知道时间看手机就行
了。”刘玉朋说，他是农民出身，不能忘本，
现在自己吃的穿的用的已经够好了。有钱还是
投到产品创新研发上。
  2018 年，刘玉朋从一家大型制药企业厂长
的职位上辞职，组建淼珠生物，在莒南县城选
址建厂，这是国内首家生产爆珠的智能工厂。
企业初期投资300 万元，他动用了所有积蓄，抵
押房子贷款。因为在业界人缘好，一些朋友主
动把设备、零配件、原料赊给他。后来，洙边
镇实施“归雁工程”，积极招引，推出多项优
惠扶持政策。 2022 年，刘玉朋把厂子迁回洙
边镇。
  刘玉朋说，现在交通发达，把企业安在镇
上啥事也不耽误。他从洙边镇去高铁站、飞机
场1小时之内就能到，而且在镇上综合成本低、
招工方便，还能为父老乡亲提供就业岗位。
  现在，淼珠生物在洙边镇的工厂共有80 多
名工人，操作监管滴丸机的技术工月收入最高
可达2万元。

34 项国家专利

发明者才高中毕业

  1996 年夏天，黑龙江鸡西市一处建筑工
地，一位21 岁的小工从大货车上装卸水泥，东
北的盛夏一样酷热，而且因为纬度高，夏天当
地的白昼特别长，他一天工作16 个小时，汗水
加上水泥粉尘，让他整个人变成一尊“兵马
俑”，这个小工就是刘玉朋。
  刘玉朋在鸡西的建筑工地一干就是4年。他
说，有了这段经历，后来的困苦劳累都不是
事了。
  那时的刘玉朋不会想到，20多年后，他会
自己创业成为企业家，会成为研发出一项项专
利的发明家。加上爆珠牙刷的3项专利，刘玉朋
已经拿到34项有关爆珠产品和生产设备的国家
专利，其中有7项发明专利。这位高产的发明家
第一学历是高中，他就读过的最高学府是莒南
三中。
  刘玉朋1975 年出生，因高考成绩不理想，
高中毕业后就外出打工了——— 父母靠务农得来
的收入很难再供他复习考大学、上大学。之后
刘玉朋闯过关东，去过北京，再回到山东，在
建筑工地上干活，因为勤劳肯干脑子灵活，他
从小工干到带班长。
  人生的重大机遇，往往不是以一边倒的明
朗形态出现，而是以让人纠结的形态出现。
2003 年，刘玉朋在青岛一处中美合资的制药企
业建厂房，美方企业高管看中了他，通过翻译
请刘玉朋留在企业工作，但实习期只有400 元的
月收入，转正后初期每月600 元，而当时刘玉朋
干带班长的月工资是1500 元。他十分纠结，就
打电话问在老家的父亲，父亲当过兵，有见
识，他反问刘玉朋，你想当一辈子建筑工吗？
“留下试试吧，起码能学点儿技术。”
  于是，工程完工后，刘玉朋留在这家制药
企业，从设备维修工干起。当时他对设备一无
所知，只能边学边干，早上四五点起床，上班
前先逐字逐句研究背诵30 多台设备的说明书及
操作手册。
  很快刘玉朋就发现自己来对地方了，第
一，制药企业车间温度长年控制在18℃-25℃，
比他在工地上风吹日晒好过多了。第二，更重
要的是，他发现自己喜欢上鼓捣机器了。
  刘玉朋说，上学的时候语文成绩比较
好，他也没想到自己会对技术与设备着
迷，而且越来越迷——— 这家合资企业
陆续购进了许多当时世界顶级的
制药设备，比如配备电子数粒
机的装瓶生产线。这些充满
科技感的精密机器，激发
了 刘 玉 朋 的 “ 理 工
男”潜质。遇到新
来的好机器，他

就像小伙子
遇上了心仪
的姑娘，有

空没空就围着对方
转，搜集研究一切相关的

信息、资料。
  此后刘玉朋一直在药品保

健 品 制 造 企 业 工
作，从维
修工人到
车间工艺

员、设备部部长、车间主任、分
厂厂长。后来刘玉朋经常因主
持设备升级改造、技术改进、
节能降耗等项目受到表彰，数

万元的专项奖金得过多次。
  一台台机器对刘玉朋来说就像老朋友，在
他脑海里是一个个动态运转的清晰存在。有时
工人半夜打电话跟他说设备运转出问题了，他
能从电话里告诉工人问题出在哪个部分哪个零
件，准确率几乎是百分之百。
  刘玉朋是典型的山东大汉，高大壮实，皮
肤黑黑的，平日里话不多，而且轻声细语、不
紧不慢，极少大声说话。说到爆珠时，他的话
会多一些。一旦有了产品、技术创新的点子，
进入研发状态，刘玉朋就明显兴奋起来——— 当
初有了爆珠牙刷的点子后他激动得彻夜难眠，
起床把自己的想法画成一张张图纸、草图。
  就这样，一个个好点子变成新产品、新机
器，变成一项项改变行业、产业的专利。

2000 万进口设备

20万成本造出来

  “明胶65℃，垂直打的，内容油侧面打，
直角方向，常温。循环冷却油，12℃……”11
月 12 日，淼珠生物爆珠生产车间，滴丸机里打
出的高温明胶包裹内容油，落进冷却油中瞬间
冷凝为固态外皮的爆珠，相连成串，在冷却油
中快速降落。让人想起大马哈鱼产卵。
  刘玉朋看着开足马力运转的滴丸机，眼神
专注而明亮，就像看到放假回家的女儿。对于
刘玉朋来说，家中的女儿和厂里的滴丸机，都
是他最珍视的宝贝。
  2016年，已过不惑之年的刘玉朋准备自己创
业，那段时间，他接触到日本一家企业生产的
爆珠口香糖，当时为全球独家，进口到国内一
小盒售价五六十元。“爆珠，我是不是也可以
做爆珠？”，刘玉朋心想。
  刘玉朋对食品级胶囊（多用于药品及保健
品）的生产工艺及设备非常熟悉，而爆珠其实
就是升级版的胶囊，一般胶囊的外皮厚度为80
丝（1丝=0 . 01 毫米），有接缝，而食品级爆珠
的外皮厚度为18 丝，无接缝，食品级胶囊最小
能做到250 毫克（1毫克=0 . 001 克），爆珠可以
做到 10 毫克以内。相对于胶囊，爆珠体积更
小，入口即化，适用范围更广。当时国内没有
企业生产食用、药用爆珠，市场潜力巨大。
  一些朋友听说后，以为他魔怔了。食品级
爆珠生产是业内顶尖的高科技，核心设备滴丸
机的制造技术在当时只有日本等少数几个发达
国家掌握，进口一套爆珠生产设备至少要2000
万元。国内只有南京等地的几家大企业有进口
滴丸机，专用于制造香烟爆珠。
  设备买不起，就试试自己造，刘玉朋辗转
找到南京等地的企业，滴丸机只能参观，不能
拍照。刘玉朋边看边琢磨，南京跑了两次，结
合他掌握的胶囊制造设备和工艺知识，刘玉朋
心里有了谱。他回老家洙边镇杨庄村，把家里
一处老宅院收拾出来，东屋留着住人，西屋用
来研制滴丸机，他从北京等地的企业订购零配
件，边实验边组装边调试。
  此时，刘玉朋还在郯城县的一家制药厂任
厂长，只能利用周末、节假日，跑回老家跟自
己的宝贝机器偷偷“约会”，一个来回100 多公
里。虽然刘玉朋熟悉胶囊的制造设备及工艺，
但爆珠与胶囊毕竟不是一个量级的产品，胶囊
是压制成型，爆珠是滴落冷却成型，工序原理
不一样。
  对刘玉朋来说，其中最难的是控制滴出爆
珠的同芯点，通俗点说，就是控制整个爆珠外
皮厚度，要求厚度均匀，其厚度误差要控制在
0 . 03 丝以内，如果厚度不均，很容易造成爆珠
的破损。为了攻克这一个难点， 2017 年下半
年，刘玉朋用了三个多月的时间，做了80 多次
试验。中间几度想放弃，好在家人支持他。特
别是已经70 多岁的父亲，经常背着手，到他的
实验室“视察”，然后提建议，主要就是说他
造的机器不好看，不“板正”。虽然老父亲的
建议让刘玉朋有
些 哭 笑 不
得 ， 但 也
让 他 感
到温

暖。还有业内同行，特别是一位留美归国、首
批在国内造胶囊的专家，很欣赏刘玉朋的闯劲
和执着，这位专家在天津，多次在电话、视频
连线中帮刘玉朋出点子、研讨技术细节。
  一年半的时间，设计方案经过无数次大大
小小的修改。刘玉朋的滴丸机就像母体中的胎
儿，长出大脑长出眼睛，长出胳膊长出腿，成
型了。
  要价2000 多万元的进口高端设备，刘玉朋
在沂蒙老区一处农家小院里造出来了，一台的
制造成本只有20多万元！刘玉朋的滴丸机有
600—900个零配件组成——— 其中有大量非标准零
配件，根据不同功能需求装卸，全部零配件来
自16家以上的零配件生产企业。
  目前，进口滴丸机生产效率较高，一秒可
生产30 粒，但爆珠大小固定，一般都是3 . 25 毫
米直径，用作香烟爆珠。刘玉朋制造的滴丸机
一秒生产10 粒，但是可以通过调节喷头动力泵
进料效率等方式控制所生产爆珠的大小，能生
产直径从2毫米到9毫米之间任意尺寸的爆珠。
  目前，刘玉朋的滴丸机已经获得国家实用
新型专利，发明专利正在公示过程中。

水果鲜花口香糖

万物皆可爆珠

  “这是爆珠口香糖、DHA海藻油，牙刷有
多种颜色的，老外很喜欢这种全黑色的……”
11 月 13 日，淼珠生物总部展厅——— 其实就是刘
玉朋办公室的一部分，刘玉朋为湖北来的客商
介绍产品。
  淼珠生物建厂后，生产的第一款产品是爆
珠口香糖。在此之前，刘玉朋买了2600 多元钱
的进口爆珠口香糖反复研究——— 日本企业所产
爆珠口香糖共4种口味。刘玉朋带领团队开发出
西瓜、苹果、蓝莓、芒果、香橙等20 种口味，
2019 年3月份，淼珠生物的爆珠口香糖上市，同
等规格的一盒零售价不到20 元。但前2 个月问
津者寥寥，刘玉朋欲哭无泪，建厂及前期产品
研发，他已经把家底都投进去了，眼看企业快
要转不动了。
  幸好有一个微信公众号发现了他们——— 这
是首款国产爆珠口香糖，而且价格比进口的优
惠很多。刘玉朋很快和对方达成合作，网络平
台推动，引起连锁反应。当年5月份，淼珠生物
的爆珠口香糖迅速成为爆款商品，3个月售出了
500万盒。受此影响，自日本进口的爆珠口香糖
一再降价，降到了原有价格的一半。
  “万物皆可爆珠，爆珠搭配万物”这句话
听起来有些夸张，但刘玉朋就是这么想的，也
是这么做的。他曾经和记者聊起过20 世纪90 年
代非常流行的日本动漫《龙珠》，里面有一种
万能胶囊，一按一扔，可以变出房子、汽车等
各种物品。虽然现实中的爆珠不可能变出汽
车、房子，但是各种食物、药物等可液态化的
物质，都可以装进爆珠，搭配进各种日用
品中。
  目前，淼珠生物已经开发生产出72 种口味
的爆珠，赶上了孙悟空的72 变。各种水果，玫
瑰、紫罗兰等多种鲜花，人参、陈皮、黄芪等
多种中药，还有可乐、雪碧、葡萄酒、莫吉托
等时尚口味，以及钻石味、纳米味等让人想尝
试的“概念口味”。
  目前淼珠生物与仁和药业、以岭药业、美
国富士药业等多家国内外龙头企业合作，实现
产品快速产业化。为了助推新产品研发，淼珠
生物与江南大学、青岛农业大学、浙江中医药
大学、临沂大学等多所学校达成合作。刘玉朋
明白，校企合作可不只是挂个牌子好看的，是
要实实在在引才引智。
  虽然企业在乡镇，刘玉朋却保持着国际视
野，他每年要参加20 多场大型展会，包括但不
限于母婴用品展、口腔用品展、健康食品展、
零食展、糖酒会……一方面是为推介淼珠的产
品，更重要的是为见识国际国内的新产品，激
发创意灵感。
  刘玉朋说，他赶上好时候了，不光省里、
市里给了好环境好政策，近年来，莒南县鼓励
企业科技创新、技术引进，洙边镇靠前服务，
省派第一书记帮忙对接高校、推介新产品、促
成合作。目前，该县已培育国家级专精特新
“小巨人”企业6家、山东省专精特新中小企业
66家。去年全县工业总产值突破800亿元。
  就在记者采访期间，有上海的客商与刘玉
朋在线研讨合作加工高档化妆品爆珠。11月20
日，刘玉朋发来微信，他在福建厦门参加2024年
秋季全国制药机械博览会，谈了几个客户，都
是要购买滴丸机的。


