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　　□ 本 报 记 者  赵小菊
    本报通讯员 王睿千

　　农业产业要做大做强，资金是一个卡脖
子问题。在全面推进乡村振兴过程中，如何
推动资金等要素向农业农村配置？
　　“山东农担现在累保已经达到 1529 亿
元，在保、累保规模包括风险防控等多项指
标在全国都居于首位。”日前，央视财经频
道《对话》栏目特别节目《打造乡村振兴齐
鲁样板》中，山东省农业发展信贷担保有限
责任公司党委书记、董事长张安民表示。破
解三农融资难题、领航三农数字化发展，山
东农担坚持为农担当，成为打造乡村振兴齐
鲁样板的有力“助推器”。

服务国家战略，助力“粮稳民安”

　　粮食事关国运民生。作为政策性农业信
贷担保机构，山东农担着力撬动有限的金融
资源，最大限度地精准支持粮食安全战略。
成立五年来，山东农担在全省创新打造并落
地了“农耕贷”“粮食规模种植贷”“农资
购销贷”“沿黄流域农耕贷”等系列政策性
担保产品，将亩均授信标准由1400 元提高到
1680 元。截至目前，累计为全省3 万种粮大
户提供担保贷款110 . 2 亿元，覆盖种植面积
780多万亩。
　　谁来种地？怎样种地？钱哪里来？怎么
用钱？这都事关粮食安全根基，也关系到农

村集体经济的发展壮大以及农民农村共同富
裕。山东农担充分发挥政策性担保对资金引
导的优势，在全国首创“党支部领办合作社
+政策性工具+金融科技+现代农业”大田托
管智慧服务模式，加快构建粮食产业专业
化、规模化、社会化服务体系。
　　针对“谁来种地”难题，在地方组织部
门的支持下，推动党支部领办合作社规范流
转整合土地，实现土地的规模化整片、整村
托管，客观上稳定了粮食种植面积。
　　针对“怎样种地”难题，在土地规模化
经营的基础上，依托社会化服务组织，引进
新技术、新设施，实现种植成本下降12%，粮
食增收10%，化肥、农药分别减量30%、20%。
　　针对“钱哪里来”和“怎么用钱”的难
题，创新“ 5+N ”“ 8+N ”等担保贷款产
品，破解农业投资回收期、生产经营周期和
银行贷款期限不匹配问题，解决了产业升级
难题。构建“产业+资金”双闭环管理体
系，生成不可篡改、公开透明的“账本”。

政银担合作，促进“万村共富”

　　“烂尾”了8年的31 个蔬菜大棚，因为
山东农担为其担保的 200 万元“强村贷”

“活”了过来，这让禹城市伦镇鸿祥种植专业
合作社的负责人和老百姓心里都乐开了花，
不到3个月时间每个大棚收益达到4万元。
　　近年来，山东农担积极融入农业场景，
与省乡村振兴局、省工行、省农行联合推出

“齐鲁富民贷”，在省委组织部的大力支持
下，开发了“强村贷”，与省妇联联合推出
巾帼贷，与共青团山东省委联合推出“鲁青
农担贷”等。结合全省“万村共富”行动，
山东农担以打造党建工作品牌为抓手，深入
开展“党旗插田间，互联共担当”活动，组
织各党支部将支持当地特色农业产业发展纳
入支部党建品牌建设内容，同政府部门、合
作银行、村（社区）等党组织进行结对共
建，共同助力当地农业产业发展。
　　山东农担还结合各地资源禀赋，与各地
政府“同频共振”，“量体裁衣”开发了
400 余个担保服务方案，覆盖了全省大部分
农业特色产业。据统计，目前，山东农担已
在全省15市设立管理中心，建成了省市县乡
四级服务网络体系，担保业务已覆盖全省
164 个县，累保规模过亿元的县达到131 个。
通过产业链条延伸，推动上下游产业协同发
展。截至7月4日，已累计为全省25 . 78 万户
农业经营主体提供担保贷款1550 亿元，有效
破解“三农”融资难、融资贵等问题，构建
起“兼顾当前稳产保供和长远培育持续增长
动能”的金融服务新模式，为乡村振兴战略
实施注入了“金融活水”。

数字化转型，赋能“数字强农”

　　数字化赋能乡村振兴，关键词是连接。
山东农担坚持以数字赋能高质量发展，初步
实现了产业数字化、数字产业化，目前已建

成全国领先的担保大数据中心，构建了全省
最具权威性的涉农大数据平台，接入了 19
类、 2500 多万农业经营主体的数据，是全国
农担体系涉农数据规模最大、维度最全、场
景应用最广泛的大数据平台。
　　山东农担与省农业农村厅共同搭建涉农
经营主体数据平台，打通省畜牧兽医局平台
接入防疫检疫、无害化处理等数据，通过省
大数据局接入自然资源厅、民政厅、市场监
管局等10个省直部门数据，成功汇聚了省级
平台数据。同时，还汇聚了地方平台数据、
金融机构及相关专业机构的数据。
　　农业数据体量大、结构复杂、模态多
变、实时性强、关联度高，山东农担对存量
数据和实时数据的应用主要体现在四个方
面：通过大数据分析辅助决策，对各地优势
农业产业集群、产业链供应链进行分析，实
现担保政策的精准扶持；通过精准客户画像
防控风险，在农担的预审系统中，大数据广
泛运用在对客户道德风险的过滤上；通过大
数据交叉验证判断项目风险，提高项目的审
批效率；每月进行大数据保后管理，既能提
高保后管理的精准性，还降低了保后管理
成本。
　　同时，山东农担还将视频监控、卫星遥感
等物联网技术运用在担保业务中，通过人工
智能算法自动识别猪、牛数量，能够实时掌握
担保客户的种植养殖动态，比到现场更加精
准、更加及时，实现“软信息”交叉验证和“硬
数据”科学判断，极大地提高了风控质量。

  □ 本报记者 王新蕾

  种得好更要卖得好。农产品要翻山越岭
销往城市，物流运输是个难题，资金支持也
是难题。邮储银行立足中国邮政协同优势，
打通“金融+物流+销售”的全链条服务渠道，
实现资金流、物流、信息流“三流合一”。
  作为根植农村的大型央企集团，中国邮
政主动服务国家重大战略，主动落实国家政
策要求，切实履行好政治责任、经济责任、
社会责任。近年来，邮储银行山东省分行与
邮政集团公司山东省分公司充分发挥“邮银
协同”优势，坚持服务“三农”、城乡居民
和中小企业，主动融入地方经济，全力支持
乡村振兴战略，以协同发展中激发的巨大潜
能，更好地服务地方经济发展。

齐心协力助推特色产业

  眼下，正是西瓜成熟上市的季节。每
天，仁风照文富硒瓜果专业合作社总经理张
兆泉都要组织大量工人来采收，基地里总是
一片忙碌的景象。
  “一个产业的传承发展，离不开金融的
不断注入。邮储银行贷款支持，有效解决了
我们在丰收关头的资金难题。”张兆泉说。
  今年以来，济阳邮政分公司帮助50余户
农户销售仁风富硒西瓜3 . 71 万单，农产品交
易额达69万元。其中，济南市济阳区仁风镇
西街村是邮银协同开发信用村，邮储银行济
阳区支行已评定信用户83户，投放贷款1119
万元。
  在这个村里，邮银共同开展整村授信、
信用卡及惠农贷款活动，邮政公司提供农产
品销售及寄递服务、银行提供融资服务，银
行客户经理驻点提供贷款服务，实现了一揽
子综合服务。

邮银协同助力“一村一品”

  走进邹城市大洪沟民俗文化村，村中景
色秀美，一派宁静祥和，该村是山东省乡村
振兴齐鲁样板示范片区项目。邮储银行邹城
市支行党支部书记、行长郭鲁闽介绍，该行
充分开展“自营+代理、邮政+金融”协同，
发挥资源禀赋优势，为农户提供精准优质的
金融服务，逐渐探索出了金融助力乡村振兴
的新思路、新路径。
  近年来，大洪沟民俗文化村依托乡村振
兴“合伙人”模式，正焕发出新的活力。

“合伙人”之一赵馥是邮储银行授信客户。
赵馥说：“创业初期，由于资金有限，发展
规模非常小，后来经村委介绍，我与邮储银
行取得了联系，客户经理当天就上门来为我
办理业务，让生产没有后顾之忧。”
  “我们有信心通过不断深化邮银协同，
深耕‘一县一业，一村一品’，提供覆盖市
县乡三级的特色农村金融服务。”邮政储蓄
银行济宁市分行党委书记、行长刘欣说，双
方协同建立了155 个乡村振兴服务站，明确

银行包片客户经理每周至少固定一天开展协
同服务工作，建立每周工作配档，推进“以
客户为中心，打造‘金融+寄递+电商’一站
式服务”的协同模式。

共建乡村振兴服务站

  菏泽曹县的汉服产业也有邮银协同服务
客户的身影。
  近年来，曹县大集镇成为全国知名的
“淘宝镇”，也是农村电子商务发展的排头
兵。在大集镇，有一位返乡创业的博士胡春
青，通过电子商务推广销售演出服饰。胡春
青说，电商产业的发展，加速了人才返乡就
业创业。借助邮银协同贷款产品“邮包
贷”，他曾获得贷款38万元。
  在菏泽，邮银协同形成了业务合力：截
至 5 月底，菏泽融资 E 贷款 1235 笔，余额
2 . 25 亿元；乡村振兴服务站128个。
  邮银共建乡村振兴服务站，是邮银合作
的一大亮点。山东邮银以“五化”建设标
准、“五大”运行机制和“5 个 1 ”联动工
作内容为标准，全省邮银建设乡村振兴服务
站414 个，力争三季度末达到1668 个，基本
实现镇级全覆盖。
  在山东，邮银协同以双重角色深耕市
场，争做乡村综合服务提供商和普惠金融主
力军，通过“金融+农资+农机+农技+农产品
+电商+寄递”等多项综合性服务，解决“融
资难、销售难、运输难”，满足了农户产
前、产中和产后各环节需求，构建了农民获
利、消费者获益、政府获赞的“产业+金融+
寄递+电商”邮银协同惠农生态。

山东农担累保达1550亿元全国居首，坚持为农担当———

烂尾8年的31个蔬菜大棚被200万担保救活

  □ 本报记者 王新蕾

  7 月 2 日，中国重汽（3808 .HK ）发布2023 年中期业
绩预增公告，预计2023 年上半年归母净利润同比增长80%
至 100% ，据此计算，公司上半年实现归母净利润约为
23 . 09 亿元至25 . 66 亿元。
  公司表示，业绩大幅预增，主要是受益于国内宏观经
济稳中向好及海外市场需求提升，重卡行业需求复苏明
显；通过抢抓市场机遇，不断进行产品结构与业务结构调
整，产品销量实现大幅增长，盈利能力显著提升。

发挥海外市场优势，占据出口半壁江山

  海外市场是中国重汽的传统优势，连续18 年保持行
业出口销量首位，多年的布局助力了公司在2022 年的行
业低谷期实现市场份额的逆势提升。截至2022 年末，公
司在全球90多个国家发展各级经销网点约300 家，建立了
近500个服务网点和配件网点。
  据中汽协数据，今年 1-5 月，我国重卡出口共计
11 . 31 万辆，同比增长78 . 41%。截至5月末，中国重汽重
卡市占率为27 . 08% ，较2022 年末提升3 . 44 个百分点。其
中，公司海外市场优势再度凸显。今年1-6 月，公司重卡
出口销量为6 . 5 万辆，位居行业首位，占据行业重卡出口
的半壁江山。
  华安证券预计， 2023 年重卡出口或首次突破 20 万
辆。其中，“一带一路”沿线国家、非洲、拉美地区仍处
于经济发展上行时期，工程建设与基建投资对重卡的需求
仍旧旺盛且进口限制少，将为重卡出口提供有力支撑。

深挖国内市场潜力，七个领域“行业第一”

  进入 2023 年，中国重汽在区域结构调整方面力度不
减，在保持海外传统优势的基础上，不断深挖国内细分市
场潜力，均取得突破。同时，公司持续优化产品结构，推
进高端化布局，不断增强盈利能力。
  得益于对市场的深度把握和精准施策，上半年，中国
重汽细分市场表现同样亮眼。据了解，重卡产品在七个细
分领域实现“行业第一”，包括长途物流运输市场行业销
量第一、快递市场行业销量第一、危险品行业销量第一、
渣土车行业销量第一、冷藏车占有率增幅行业第一、高端
专用车行业第一、AMT销量行业第一。
  近期，重卡行业复苏趋势确立。今年以来，国内宏观
经济加速复苏，工程建设与物流运输等场景对重卡的需求
回升，是促进行业进入上升周期的主要驱动力之一。据国
信证券统计，2023 年 1-5 月，国内基建投资增速为7 . 5%。
今年5月，全国开工项目总投资额环比增长46 . 3%，改善明
显。重卡行业巨大保有量之下，产品置换周期形成的自然更
新也成为拉动行业回升的一个重要驱动因素。

发挥集团资源优势，深耕产品结构优化

  在多追求动力表现的长途物流运输领域，中国重汽积
极发挥山东重工集团资源优势，精准匹配潍柴动力高热效
率发动机，在500 马力以上长途物流运输市场取得行业第
一。 2023 年 1-5 月，公司500 马力以上牵引车占有率达到
25%。今年上半年，在对产品性能要求更为严格的4×2 快
递牵引车市场，公司凭借低油耗、高可靠性的产品优势位
居市场排名行业首位，市场占有率达34 . 4%。
  产品结构优化方面，公司形成全面布局、重点突破的
战略方式，并持续推进高端化进程。
  今年上半年，公司汕德卡品牌作为高端商用车代表实
现出口销量约2万辆，较去年同期提高了8倍，有效助力
了公司海外市场销量。东吴证券认为，随着未来新开发技术
的配套应用，公司高端产品竞争力与话语权将进一步增强，
价格中枢有望随着市场需求一同上行，释放更大业绩弹性。
  全面的产品覆盖广度也是公司核心优势之一。东吴证
券在研报中看好中国重汽产品力优势和成长潜力，认为公
司正积极推进技术自主可控，提升自身产品力和技术力。
依托自身柴油动力总成技术，公司先后打造了豪沃、汕德
卡、黄河等多个重卡品牌，产品覆盖低、中、高等不同价
位区间，包括工程、物流等不同应用领域。

　　□ 本报记者 徐佳

　　近年来，威海市以信治引导为突破口，创新将无非法
集资社区（村居）创建融入政治、信治、自治、法治、德
治、智治“六治”社会治理模式，以信用积分“小切口”
激发非法集资治理“大能量”，积极打造无非法集资社区
（村居）融合治理的“威海样本”。据悉，在全国262 个
地级市信用监测排名中，威海市一直稳居前两位，在山东
省防范和处置非法集资综治考核中，该市连续多年取得优
秀等次。
　　统筹诚信体系建设。威海市出台了23 个制度文件，
并编制《信用应用清单》等3张清单。结合全域诚信体系
建设，依托全市“诚信指数”机制，连续 4 年组织开展
“无非法集资”社区（村居）创建活动，广泛发动社会各
界力量参与无非法集资社区（村居）共建共治。
　　统一赋分评价标准。威海市从道德公益、守法履约、
表彰奖励、公共服务、社会责任等 5 个方面入手，制定
556 个正面指标和 1492 个负面指标。创新打造“诚信社
区”管理平台，为做好考核评价提供可靠数据支撑。正面
行为予以信用加分，并搭建“信用红利”载体，广泛利用
“美德信用超市”“社区食堂”等媒介，打造商品兑换、
就餐优惠、亲子活动、主题讲座等惠民应用场景 400 余
个，累计发放现金、实物奖励折合5万余元。同时，对发
布非法金融广告、违规经营的企业、非法集资人及协助
人，在主管部门依法惩戒的同时，在“信用威海”网站通
过信用扣分、列入诚信“黑名单”等措施实行联合惩戒。
　　深化信用应用实践。近年来，威海市不断探索诚信建
设与金融治理融合的深度，以“无非法集资”社区（村
居）创建活动为契机，不断完善“区市-乡镇（街道）/职
能部门-社区（村居）-网格（警格）员-群众”的五级联
控机制。建立诚信管理台账，按照风险绿黄橙红等不同颜
色等级确定监督检查、巡查的频次，督促企业加强信用建
设，主动防范，远离非法集资。
　　同时，该市推行“信用+调解”模式，通过综合运用
信用警示、信用承诺、信用修复、信用震慑等手段化解集
资融资领域纠纷。此外，还利用社区信用自治平台，在社
区内广泛成立“慧议室”“云调解”“爱心社”等矛盾调
解工作室300余个。

邮银协同打造“产业+金融+寄递+电商”惠农生态

种得好更要卖得好

保持海外传统优势，深挖国内市场潜力

中国重汽上半年

归母净利润增长超八成

以信用积分“小切口”

激发非法集资治理“大能量”

打造无非法集资社区（村居）

融合治理“威海样本”

　　□ 本报记者 徐佳 本报通讯员 陈文

　　农村特色产业前景广阔。作为农业大
省，章丘大葱、德州扒鸡、沾化冬枣等一系
列山东好品享誉全国，不仅为乡村产业振兴
带来了众多流量，也为百姓致富提供了实现
途径。
　　作为农村金融主力军，省农信联社指导
全省农商银行坚持支农支小的市场定位，坚
守服务“三农”和实体经济的经营宗旨，推
动人才、资金、资源等向农村倾斜，通过创
新产品、优化服务等实际举措，支持特色产
业发展，为推动产业振兴作出重要贡献。截
至5 月末，全省农商银行实体贷款余额1 . 62
万亿元，较年初增加929 . 9 亿元。

传统品牌实现强链延链

　　“硕大凝甘露，鲜肥结玉脂。”眼下，
正值肥城桃收获的季节，肥城桃如何实现强
链延链，农商银行给出了金融方案。
　　“农商银行的贷款帮了我大忙！”老李
激动地说。老李是一名退伍军人，回乡接手
了父母的3亩桃园。老李想通过嫁接方式改
良品种，需要大量资金。他试着向肥城农商
银行提交贷款申请，两天后，50万元贷款审
批通过。截至目前，肥城农商银行已发放肥
桃产业贷款1152 万元100 余户，助力当地培
育出香肥桃、酸肥桃等5个品系，让肥桃收
获季节从7月初延续到10 月，助推种植面积
达到11万亩，年产量达到20万吨。
　　同样的强链延链故事还有很多。在农商

银行资金支持下，平邑金银花、平阴玫瑰、烟
台苹果、莱阳梨等一系列传统特色品牌实现
升级，通过强链延链，逐步驶上发展快车道。
　　近年来，省农信联社指导全省农商银行
立足当地，聚焦特色产业，不断创新产品、
优化服务，建立农户、个体工商户、小微企
业、城镇社区“四张清单”，累计对接营销
“四张清单”客户7224 . 2 万人，授信覆盖面
达到50 . 5%，平均每2户城乡居民、每5户小
微企业和个体工商户中就有1 户在农商银行
有授信。建立“支农、兴商、助企、惠民”
四大产品体系，涵盖 90 款通用信贷产品和
1266 款个性化信贷产品，截至5 月末，全系
统涉农贷款余额 9401 . 4 亿元，较年初增加
402 . 3 亿元，同比增加127 . 7 亿元。

培育更多新兴特色品牌

　　近年来，随着“一村一品”等政策的深
入实施，农商银行支持的众多“土特产”也
打出品牌。
　　夏津县有集桑树种植、桑产品加工、生
态旅游、养生度假于一体的完整桑产业链。
目前，该行通过与夏津县12个桑葚产业强村
建立党建共建合作关系、开展“桑产业”专
项走访、完善“1+N”桑产业服务、创新“桑葚
系列贷”“葚果飘香贷”等特色金融产品，助力
特色产业发展。目前，已累计支持桑产业品牌
公司信贷资金2600 万元；支持桑农发展采摘
园、农家乐、深加工等48户1250 万元。
　　省农信联社认真贯彻落实乡村振兴战
略，指导110 家农商银行与当地政府全部签

订乡村振兴战略合作协议，全面融入战略规
划。同时将助力产业振兴与发展绿色金融有
机融合，明确产业目录、绿色市场主体清
单，引导新增贷款优先投向生态环境产业、
节能环保、基础设施绿色升级等领域，助力
乡村振兴齐鲁样板提档升级。截至5月末，
全系统发放绿色贷款4 . 4 万户、余额433 . 6 亿
元，助力培育更多新兴特色产业品牌。

特色产业有了“金融管家”

　　近日，在济南市章丘区宁家埠街道的大
葱种植田里，章丘农商银行的金融助农小分
队在帮葱农移栽葱苗。“你们发放的20万元
贷款太及时啦！”章丘禾力种植养殖专业合
作社负责人刘娟说。
　　今年以来，章丘农商银行积极对接大葱
种植户，加大信贷资金支持力度。截至6 月
末，累计为1389 个大葱经济主体开展评级授
信工作，投放金额达1 . 6 亿元。
　　齐河县安头乡五彩花生基地位于黄河故
道腹地，富硒黑花生是当地名优稀特品种。
“订单满了，花生不愁卖！有农商银行50万
元贷款支持，今年又增加100 亩地，收入能
翻番！”齐河县钱官屯村农信种植专业合作
社负责人张善才笑容满面。据了解，目前，
该行共对202户种植大户、 71 家合作社、 105
家家庭农场、 60 多个特色农业品牌给予信贷
支持共3 . 15 亿元。
　　为更好地服务特色产业发展，全省农商
银行不断优化服务模式，在建立“四张清
单”的基础上建设智慧营销系统，实现客户

网格化管理。选派2318 名业务骨干挂职副镇
长、村主任助理，参与乡村经济社会事务管
理，全面推行客户经理定期驻村办公制度，
1 . 9 万名客户经理提供定时定点金融服务，
覆盖全省5 . 5 万个村庄、 7033 个社区。

助特色产业搭上电商快车

　　“有了农商银行的‘电商贷’支持，村
民对老式扫帚产业转型升级更加有信心
了。”费县上冶镇姚河村村民王守刚说。该
村有40余年竹扫帚加工的历史，不仅创建了
“姚河扫帚”品牌，申请了外观专利，还在
2021 年被评为山东省“乡土产业名品”。在
费县农商银行的信贷支持下，该村开设电商
店铺20 余家，年销售200 余万件，销售额达
3000 余万元，辐射带动周边5个村庄300余人
从事扫帚生产行业。
　　直播带货带“火”了黄金梨，泰安市徂
徕镇许家庄村为民果蔬专业合作社决定建造
2000 吨容量的大型现代化冷库和清洗车间，
解决存储问题。岱岳农商银行客户经理驻村
驻点办公得知情况后立即实地走访，为其办
理了“鲁担强村贷”授信100万元。
　　随着电商经济的不断发展，省农信联社
指导全省农商银行主动应变，创新推出“信
e贷”“信e快贷”等线上办贷模式，全力实
现“自助办贷、秒批秒贷”。同时成功推出
手机银行5 . 0 版本，加强智 e 购电商平台建
设，助推“农用物资下乡、农副产品进
城”，帮助更多“土特产”搭上电商发展的
快车道。

省农信联社做强特色产业发展“金融引擎”

系列山东好品驶上发展快车道

  在济阳仁风照文富硒瓜果专业合作社，山东邮政与邮储银行山东省分行员工提供协同融
合服务。


